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Lời mở đầu

Giống như ở nhiều nước khác, ở EU, biện pháp phòng vệ thương mại 
(chống bán phá giá, chống trợ cấp, tự vệ) là các công cụ pháp luật 
tương đối hữu hiệu để bảo vệ ngành sản xuất nội địa trong quan hệ 

cạnh tranh với các nhà xuất khẩu nước ngoài. Mặc dù không phải khu vực dẫn đầu 
về tần suất sử dụng các công cụ này, EU vẫn thuộc nhóm khu vực sử dụng các công 
cụ này tương đối thường xuyên.

Trên thực tế, trong thời gian 1995-2010 đã có tổng cộng 11 vụ điều tra được 
khởi xướng ở các nước thành viên EU (bao gồm cả các thành viên cũ và mới gia 
nhập) đối với hàng hóa xuất khẩu của Việt Nam. Trong đó đã có 8 vụ điều tra đi đến 
kết luận áp dụng biện pháp thuế chống bán phá giá. EU hiện đang là một trong những 
thị trường xuất khẩu lớn nhất của hàng hóa Việt Nam, và cũng là thị trường từng kiện 
chống bán phá giá hàng Việt Nam nhiều nhất.

Vì vậy các doanh nghiệp xuất khẩu Việt Nam cần có sự chuẩn bị nhất định để 
đối phó với các công cụ này nếu bị vướng phải.

Cuốn cẩm nang này cung cấp những thông tin cơ bản nhất về pháp luật, thực 
tiễn và những lưu ý về kỹ năng đối phó với các vụ kiện chống bán phá giá, chống trợ 
cấp và tự vệ tại thị trường EU để các doanh nghiệp, hiệp hội có thể tự trang bị cho 
mình những kiến thức cần thiết nhằm phòng tránh và đối phó có hiệu quả với các vụ 
kiện hoặc các nguy cơ liên quan. 

Đây là cuốn thứ hai trong tập hợp các Cẩm nang kháng kiện chống bán phá 
giá, chống trợ cấp ở các thị trường, sau cuốn Cẩm nang kháng kiện ở Hoa Kỳ, do 
Hội đồng Tư vấn về Các biện pháp Phòng vệ Thương mại chủ trì biên soạn. Hy vọng 
cuốn Cẩm nang sẽ mang đến cho doanh nghiệp xuất khẩu, hiệp hội doanh nghiệp, 
các nhà nghiên cứu, thực tiễn và đông đảo bạn đọc những thông tin hữu ích.

Phòng Thương mại và Công nghiệp Việt Nam
Hội đồng Tư vấn về các Biện pháp Phòng vệ Thương mại
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Danh mục từ viết tắt

ADA:		 Hiệp định về chống bán phá giá của WTO 
		 (Anti-dumping Agreement)

Giá XK: 	 Giá xuất khẩu (Export price)

Giá TT: 	 Giá thông thường (Normal value)

EU:		  Liên minh châu Âu (European Union)

EC: 	 Uỷ ban châu Âu (European Commission)
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